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Propuesta Influencia CEO



Convertimos a CEOs y directivos en
líderes de referencia en su industria.
A través de contenido estratégico, presencia digital y
networking, potenciamos su influencia y credibilidad.



01 02 03

Identificamos contigo tus
objetivos de influencia y
clientes o audiencia
objetivo, necesidades,
propuesta de valor y
diferenciación frente a la
competencia. Análisis
sucinto  de competencia y
de oportunidades.

Creamos del plan de
marketing  y comunicación...
toda la estrategia para que tu
audiencia conozca tu
propuesta de valor y servicios.
Creamos perfiles y estrategia
basada en las características
más relevantes de tu negocio.
Creación de estrategia de
contendos

Formación sintentizada
de canales elegidos,
Linkedin, Youtube,
Intagram... y enseñanza
de mejores prácticas
para cumplir objetivos:
difusión de contenidos,
captación de leads.

Gestión operativa de
canales

ANÁLISIS CREACIÓN ESTRATEGIA GESTIÓN

CÓMO



Mentoría  de
influencia
“ Lo hacemos
contigo y te
enseñamos todo
de forma fácil”



Gestión de
influencia
“ Lo hacemos
todo por ti “



Planes



EXTRA

Algunos de nuestros clientes







¿ Cómo conseguimos que seas el referente ?

Pulsa en imagen para ver vídeo

https://youtu.be/_962rmGT4Ho?si=WvXKtp0L1e_Y1Eg5


( Conectar con Juanjo Amengual en Linkedin )

He dirigido departamentos de marketing comunicación
y ventas b2b en dos multinacionales (Movistar y Sanitas)
y en un club de 1ª división.

Desde el 2007 gestiono estrategias y tácticas de
posicionamiento y negocio en Linkedin y Youtube.
Con el método que he ido perfeccionando, he podido
vender un patrocinio de más de 2 millones de euros  Con
nuestro método  se han cerrado cientos de operaciones,
entre otras la venta de un hotel, clientes de abogados,
acuerdos en múltiples sectores, naval, sanitario etc…

Soy formador en Cámaras de comercio, Oficina de
transformación digital, Adecco trainer, profesor en
postgrado de marketing digital universitario ( UIB ) …

Y creador de infoproductos como Linkedin para
directivos, Planes de marketing, Linkedin para abogados,
Revenue management para property managers,...

Soy Juanjo Amengual, consultor de marketing , comunicación y ventas b2b con más de 30
años de experiencia . Experto en Linkedin, Youtube y planes de marketing.
Más de 500 empresas y profesionales han confiado y confían en que les gestionemos su
comunicación y captación. He elaborado más de 700 planes de marketing y ventas.

https://www.linkedin.com/in/juanjoamengual/


EQUIPO
MÁS DE 15 AÑOS POSICIONANDO Y CAPTANDO NEGOCIO PARA MAS DE 500 PERFILES B2B



Resumen ejecutivo de tareas  
Desarrollo de plan de marketing de influencia 

Propuesta de valor, diferenciación, análisis de potenciales clientes o audiencia, creación de planificación, hoja de
control y medición, competencia, DAFO.
Canales: Análisis de canales adecuados, formación de canales, adaptación de comunicación en todos los canales...
Creación de plan de fidelización de clientes ( si fuere el caso )
Plan de captación de clientes. ( si fuere el caso )
Estrategias B2B y B2C:  audiovisual, email, branding ...
Elaboración de plan de acción y cuadro de contro.l

Desarrollo de estrategia y tácticas en canales elefgidos  con objetivo de posicionar la marca , los contenidos y
establecer conversaciones con perfiles objetivo.

Desarrollo y gestión de perfil profesional de LinkedIn, Youtube... Objetivo: Captar leads y posicionamiento.
Creación de estrategias de contenido.
Campañas de branding y captación de leads y audiencia.
Formación a todo el personal para tener la marca homogénea y multiplicar la exposición de los contenidos.( si fuera
caso)
Elaborar estrategias y tácticas de contacto diario de captación de potenciales prospectos según target.
Newsletter Linkedin. Creación y formación de Newsletter mensual en linkedin. ( Si fuera el caso)

Gestión de comunicación audiovisual para posicionamiento en Google y en YouTube. Estrategia de posicionamiento
en el buscador Youtube.( si fuera el caso ) 

Elaborar campañas en Youtube de awareness ( si fuera el caso ) 
Creación y gestión de otros activos . Formación para crear Webinars efectivos para captar clientes a traves de Zoom,
Youtube,  Linkedin ( Si fuera el caso)

Plan de comunicación interna y externa de fidelización .( si fuera el caso ) 
Adaptación a elementos de comunicación:

Aplicación de estrategia en elementos de comunicación , brochures...
Revisión de textos y marketing de web. Puntos de mejora en posicionamiento.( si fuera el caso ) 



FASES Mentoría general ( ejemplo)

Enfocamos tu marketing y comunicación para que sea claro y te formamos en qué hacer y en
qué orden, evitando improvisaciones. Gestiónamos contigo ( si fuera el caso)
Simplificamos tus acciones de marketing comunicación, influencia   y ventas para que no te
disperses y dediques tiempo solo a lo que funciona.
Identificamos oportunidades reales de mercado para que tu esfuerzo esté bien dirigido.
Te ayudamos a definir una propuesta de valor diferenciadora que te haga destacar frente a la
competencia.
Refinamos tu mensaje para que conecte con las necesidades reales de tu cliente o audiencia
ideal.
Creamos una hoja de ruta con objetivos concretos y tácticas claras que puedas ejecutar sin
perder tiempo.
Te enseñamos a investigar a tus clientes para validar sus necesidades y ajustar tu oferta o
influencia
Te enseñamos un método estructurado, claro y eficaz para influenciar y captar clientes de forma
previsible.
Unificamos todo tu marketing bajo un mensaje principal que guíe cada acción y canal.
Diseñamos contigo una estrategia profesional de LinkedIn, Youtube y otros canales para captar
la atención de potenciales clientes.
Te enseñamos a usar Linkedin y otros canales de forma práctica y efectiva para captar leads y
posicionamiento.

FASE 1



FASES Método general  Influencia

Estructuramos una estrategia de contenido audiovisual.
Creamos y gestionamos canales Youtube, Podcasting...
Te formamos para que te grabes en vídeo con naturalidad, transmitiendo
profesionalidad y confianza.
Cocreamos  y editamos el  contenido audiovisual.
Utilizamos YouTube como canal de posicionamiento y captación. Y que
aparezca tu marca en los resultados de búsqueda.
Organizar y ejecutar elementos de influencia como webinars, que capte leads
cualificados.
Aprenderas a utilizar herramientas simples de creación de audiovisual.
Creamos campañas de creación de audiencia o leads b2b en canales como
META, Linkedin Ads, para llegar con seguridad a la audiencia elegida.

FASE 2



FASES Mentoría general ( ejemplo)

Diseñamos una estrategia de contenidos orientada a captar clientes y posicionarte como
referente, no a publicar por publicar.
Te enseñamos a escribir en clave de influencia: con claridad, intención comercial y foco en la
acción.
Aprender a estructurar contenidos que venden o influencian. A hacer el “lead magnet” que
será el pilar de atracción de nuevos clientes o audiencia. ( cocreación si fuera el caso)
Creamos contigo una carta de presentación, ventas que realmente convierta. ( si fuera el
caso)
Diseñamos y lanzamos newsletter estratégica que generen conexión y oportunidades en
LinkedIn.
Te entrenamos técnicas de venta B2B para cerrar más y mejor:  manejo de objeciones,
estructura ... ( si fuera el caso)

FASE 3



Convertimos a CEOs y directivos en
líderes de referencia en su industria.

Juanjo @b2bpro.es | +34669325295 
Marketing Consulting Mallorca s.l. | Plaza Forti ,3 4 | 07011 Palma de Mallorca |

 www.b2bpro.es | www.influenceo.co




